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de resultados 2018

Después de tres afos de la mayor crisis de la historia
del petroleo los principales indicadores de actividad han
comenzado a mejorar. La caida del precio del petroleo
experimentada durante esta crisis provoco la paralizacion de
numerosos proyectos deinversiényunadraméticareduccion
de las adjudicaciones en nuestro sector. Desde comienzos
de afo el precio de las materias primas ha mantenido una
tendencia creciente y el nimero de proyectos en el pipeline
ha ido aumentando. Sin embargo, es necesario destacar que
la inestabilidad macroecondmica provocada por las politicas
proteccionistas de algunos paises estd provocando cierto
retraso en la toma de decisiones de inversiones, aunque
a medio plazo, las perspectivas del sector energético son
buenas.

En 2018 TUBACEX espera una mejora significativa de
resultados apoyada en cuatro ejes principales en los que
hemos seguido trabajando e invirtiendo a pesar de la crisis
vivida. El peso creciente de los productos de alto valor
anadido vendidos directamente al usuario final, el aumento
de la competitividad vy flexibilidad productiva, la apuesta
por la innovacién y nuestra filosofia basada en la mejora
continua, son la base de la mejora de resultados y margenes
que anticipamos para este afno.
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“El peso creciente de los productos de alto valor
anadido vendidos directamente al usuario final,
el aumento de la competitividad y flexibilidad
productiva, la apuesta por la innovacién y nuestra
filosofia basada en la mejora continua, son la
base de la mejora de resultados y mdrgenes que
anticipamos para este ano.”

Contratos adjudicados
En proyectos de Upstream, Midstream, Downstream vy
PowerGen (M$) y tomando como base 2014.
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Fuente: EIC Projects Databasis, TUBACEX

Dejamos atras tres afos de una grave crisis y, a pesar de la
incertidumbre macroecondémica en el corto plazo, miramos
el futuro con el optimismo de saber que estos cuatro
ejes son los pilares que nos permitirdn cumplir nuestros
objetivos estratégicos y convertirnos en un proveedor de
soluciones tubulares premium para el sector de la energia.

Jesus Esmoris
CONSEJERO DELEGADO




« 1 Entorno de mercado

Los datos econdmicos siguen mostrando un crecimiento
global a pesar de la mayor incertidumbre provocada por las
medidas proteccionistas de ciertos paises. Los indicadores
globales recientes avalan el mantenimiento de un ritmo de
crecimiento mundial sélido y apoyado en niveles confianza
elevados, condiciones financieras todavia acomodaticias
y precios de las materias primas razonables, tanto para
exportadores como para importadores.

Los precios de las materias primas han acentuado la
tendencia alcista de los Ultimos meses. Como referencia en
nuestro negocio, el precio del niquel subié un 12,8% en el
segundo trimestre del afio, aumento que se suma al 8,1%
experimentado en el primer trimestre. Asi el niquel cerrd
junio en 15.000 délares por tonelada, un 21,9% por encima
del cierre de 2017.

Evolucién precio niquel
DIC 13 - JUN 18 ($/TON)
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En términos de precios medios, el precio medio del niquel
LME se ha situado en 13.915,2 dolares por tonelada, un
33,0% por encima del precio medio de 2017.

Las otras dos aleaciones con un peso significativo en los
aprovisionamientos del Grupo de cara a la fabricacion del
acero inoxidable son el molibdeno y el cromo. El precio del
molibdeno cerrd junio un 16,5% por encima del cierre de
2017, mientras que el cromo descendio ligeramente (-0,7%).

En cuanto al precio del petréleo, también acelera su
tendencia positiva durante el Ultimo trimestre. El barril de
Brent cerré el segundo trimestre del afo en 79,23 ddlares,
un 18,5% por encima del cierre de 2017 y un 12,8% por
encima del cierre del primer trimestre del afo.

Evolucién precio Brent
DIC 13 - JUN 18 ($/barril)
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- 2 Principales magnitudes financieras

Los resultados correspondientes al primer semestre de
2018 reflejan un fuerte crecimiento tanto en resultados
como en margenes fruto de las mejoras operativas,
asi como del avance en la ejecucion de la cartera de
TUBACEX.

Las ventas del primer semestre de 2018 han ascendido
a 360,6 millones de euros, un 494% por encima
de las ventas del mismo periodo de 2017 debido

fundamentalmente al aumento de peso de los productos
de alto valor tecnologico en las ventas totales del Grupo.

El EBITDA ha alcanzado los 35,6 millones de euros, lo
que implica multiplicar por dos el EBITDA del primer
semestre de 2017 vy el margen EBITDA se ha situado
en 9,9%, gracias no solo al favorable mix facturado sino
a los continuos esfuerzos del Grupo por adaptar su
estructura de costes al entorno actual.

Datos econédmicos
MILL. €

152018 1S 2017 % variacion 2T 2018 2T 2017 % variacion
Ventas 360,6 2414 49,4% 192,1 110,1 74,5%
EBITDA 35,6 17,6 102,4% 19,8 4,6 335,2%
Margen EBITDA 9,9% 7,3% 10,3% 4,1%
EBIT 16,3 0,8 n.s. 9,8 (3,8) n.s.
Margen EBIT 4,5% 0,3% 5,1% neg.
Beneficio Neto Atribuible 6,7 1,9 257,8% 4,3 (0,9) n.s.
Margen neto 1,9% 0,8% 2,3% neg.
30/06/2018 31/12/2017

Working Capital 206,3 193,0

Working Capital / Ventas 33,8% 39,4%

Patrimonio Neto 288,8 281,8

Patrimonio Neto / DFN 120,4% 111,2%

Deuda Financiera Neta 239,9 253,5

n.s.: No significativo
DFN / EBITDA 5,5x 9,8x neg.: Negativo

El capital circulante cierra el semestre en 206,3 millones
de euros, lo que supone un aumento de 13,2 millones de
euros con respecto al cierre de 2017, pero una disminucion
de 10,8 millones con respecto al trimestre anterior. Hay
que recordar que el aumento de circulante neto operativo
esta ligado fundamentalmente al producto en curso relativo
a la fabricacién de proyectos plurianuales de soluciones
tubulares integrales principalmente en OCTG vy en
Umbilicales. El ratio de capital circulante sobre ventas se
sittia en 33,8% por debajo del ratio tanto de final de 2017
como del primer trimestre y cumpliendo, y excediendo, el
objetivo estratégico del 35%.

En linea con lo anunciado a principios de afo, tanto la
deuda financiera neta como el apalancamiento del Grupo
disminuyen. La deuda financiera neta cierra junio en 239,9

PRESENTACION DE RESULTADOS. 158 SEMESTRE 2018

millones de euros, lo que implica una reduccion de 13,6
millones de euros con respecto al cierre de 2017 y de 23,3
millones con respecto al primer trimestre del afio. Como
consecuencia tanto de la reduccion de la deuda como de
la mejora de los resultados del Grupo, el ratio de deuda
financiera neta sobre EBITDA baja desde el 9,8x de cierre
de 2017 hasta el 5,5x actual. Es necesario recordar que este
ratio de endeudamiento, todavia elevado, corresponde a
una situacién coyuntural caracterizada por un EBITDA aun
afectado por la débil situacion de mercado vy el alto nivel
de circulante vinculado a los importantes proyectos en
cartera. Ademas, hay recalcar la sélida estructura financiera
del Grupo con una posicién de caja altay cercana a los 150
millones de euros, que nos permitiria hacer frente a los
vencimientos de los préximos tres afos incluso en el peor
de los escenarios.

TUBACEX
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El Grupo TUBACEX prevé que este proceso de
desapalancamiento gradual se mantenga durante toda la
segunda mitad de 2018, a medida que se avance en la
gjecucion de la cartera y se mejoren los resultados, y que el
ratio de DFN/EBITDA siga descendiendo progresivamente
hasta situarse en un nivel cercano a 3x a cierre del afio.

Evolucion trimestral

El segundo trimestre de 2018 ha mantenido la senda de
mejora de resultados y margenes ya mostrada en el primer
trimestre y una mejora muy importante con respecto al
mismo periodo de 2017.

Las ventas del trimestre han ascendido a 192,1 millones
de euros, un 74,5% por encima de las ventas del segundo
trimestre de 2017 gracias al incremento en volumen vy a la
mejora en el mix facturado.

Evolucion trimestral de la cifra de ventas
MILL. €
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Evoluciéon trimestral de la cifra de ventas ajustada®

Ventas a niquel estable. MILL. €
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Evolucién trimestral de la cifra de Ebitda
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De cara a los préximos trimestres, como ya se ha mencionado
anteriormente, no se esperan cambios significativos en la
dindmica del mercado ya que el efecto de los anuncios de
incrementos de inversiones en el sector tardara tiempo en
traducirse en una mayor demanda de los productos del
Grupo. Sin embargo, la cartera de productos premium permite
anticipar una mejora sustancial de resultados en 2018.

El EBITDA se ha situado en 19,8 millones de euros,
superando por primera vez la cifra de EBITDA alcanzada
en el segundo trimestre de 2014, antes del comienzo
de la crisis del petréleo. El incremento del peso de los
productos de alto valor tecnoldgico unido a los planes de
mejora continua y eficiencia, han permitido también situar
el margen EBITDA en el 10,3%.
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* El EBITDA del ultimo trimestre de 2017 incluye ajustes extraordinarios correspondientes a la regularizacion de equipos, utillaje y existencias ligados a la fabricacién de producto

convencional en Austria que pasard a realizarse en India
Excluyendo ajustes extraordinarios
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-~ 3 Evolucion del negocio

Las evidencias de recuperacion en el sector y la activacion de
proyectos que fueron paralizados durante la crisis permiten
vislumbrar una recuperacion lenta pero progresiva de la
actividad durante los préximos afos.

La cifra de ventas a través del canal de distribucién sigue siendo
baja, aunque empieza a mostrar cierta recuperacion impulsada
por el éxito en la implantacién global de Tubacex Service
Solutions y por un entorno mas favorable de materias primas,
lo que esta permitiendo a su vez moderadas subidas de precios.

El canal de ventas directas a ingenieria y cliente final sigue
manteniéndose como el primer canal de ventas con el 68%
de la facturaciéon del Grupo en este semestre. Se muestra
asi el éxito de la estrategia de la Compania de incrementar
su posicionamiento en los productos y servicios de alto valor
afadido vendidos directamente al usuario final.

El sector de E&P de Oil &Gas representa el 50% de las ventas
del Grupo de este canal. Este importante porcentaje se basa
en la ejecucion de la cartera actual con importantes pedidos
tanto de OCTG para extraccién de gas como de tubos para
Umbilicales. Al hablar de este sector hay que destacar que
a pesar de que el pipeline de adjudicacion de proyectos es
muy alto para los préximos dos afios, como consecuencia de
la paralizacion de proyectos durante la crisis y la necesidad
de compensar la falta de inversion, la actual coyuntura
internacional y la situacién de incertidumbre provocada por las
medidas proteccionistas de algunos paises esta ralentizando la
toma de decisiones finales de inversion.

PorloqueserefiereaOCTG,sehanimplementadodeterminadas
regulaciones tanto por parte de los EE.UU. como de la Unidn
Europea derivadas de las sanciones anunciadas en mayo por
EE.UU. a ciertos paises y que entraran en vigor en noviembre.
TUBACEX contintia cumpliendo con las obligaciones de un
importante contrato de este producto para Oriente Medio al
mismo tiempo que continla evaluando la situacion planteada
por las anteriores regulaciones, no pudiendo a la fecha actual
estimar cuales serfan las consecuencias derivadas de la entrada
en vigor de las mismas. Es necesario destacar que existen

Desglose por
sector
Otros 3%

PowerGen 17%

E&P
Qil&Gas
50%
Mid &
Downstream
30%

Desde el punto de vista geografico, Asia se mantiene como
el principal mercado del Grupo con un 60% de las ventas
debido a su alta exposicion al segmento de E&P de extraccion
de gas vy al de generacion eléctrica.
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Desglose de venta directa a ingenieria y cliente final
1S 2018

otros proyectos muy relevantes en Oriente Medio y el este de
Europa para este producto.

Dentro del segmento SURF (Subsea, Umbilicals, Risers y
Flowlines) es necesario destacar el buen comportamiento
de los tubos para Umbilicales con una importante cartera
de pedidos para este afio en Mar del Norte, Oriente Medio
y Mozambique, y buenas perspectivas de adjudicaciones
en el medio plazo. Hay que sefalar que el éxito de este
producto no se circunscribe a la planta de Austria (SBER). La
planta espafola TTIl ha comenzado a fabricar el tubo central,
con unos volumenes de demanda que presentan una clara
tendencia creciente. Por el contrario, todos los productos
relacionados con el drea de Subsea siguen en niveles de
demandas extremadamente bajos.

El sector de generacion eléctrica supone un 17% de las
ventas y se encuentra en proceso de normalizacién tras
el paron sufrido en 2017. En la primera mitad del afo,
TUBACEX ha acompafiado satisfactoriamente a esta
normalizacién con la adjudicacién de 6 importantes pedidos
en Asia tanto de tubo para calderas como de sistemas de
tuberia de alta presion. Ambos pedidos para sus plantas de
Espana e ltalia respectivamente. TUBACEX sigue mejorando
su posicionamiento en este mercado y ampliando su oferta
de servicios con el desarrollo de una nueva generacion de
calderas de menor emisiones denominada “Advanced Ultra
Super Critical Boilers” capaces de aguantar hasta 700°C.
Por lo que respecta al segmento nuclear, tras tres anos
paralizado se aprecia una cierta recuperacién en la entrada de
pedidos, destacando el mercado de Reino Unido v las buenas
perspectivas en Egipto, Hungria e India donde el grupo cuenta
con una fuerte presencia con una planta de fabricacion de
tubo y un almacén de la divisiéon de distribucion.

El segmento Mid y Downstream muestra una recuperacion par-
cial en términos de adjudicacion de nuevos proyectos. El aumento
de las inversiones y en general de la actividad en este momento
se concentra en EE. UU. y Oriente Medio. Para el segundo
semestre del afo, se mantienen las perspectivas de crecimiento
gradual impulsado, en parte, por las inversiones de LNG.

Desglose por
destino final

Otros 1%
EE.UU. + Canada 8%

Europa 31%

60% Asia

Las previsiones de crecimiento de esta regidén se mantienen
elevadas para los préximos anos, por lo que el Grupo esta
reforzando su presencia industrial y comercial en esta area.

TUBACEX
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- 4 Acontecimientos importantes

Junta General de Accionistas
Mayo 2018

TUBACEX celebro el pasado 23 de mayo su Junta General
Ordinaria de Accionistas en la que se aprobaron las cuentas
anuales, el informe de gestion vy el de gobierno corporativo
correspondientes al ejercicio de 2017.

Entre los acuerdos adoptados por la Junta destacan

Nuevo Organigrama del Grupo

TUBACEX ha decidido redisefar su modelo organizativo
y adaptarlo a su actual estrategia comercial y productiva
orientada a las soluciones tubulares. El nuevo organigrama
mantiene las funciones corporativas del departamento
comercial, financiero, personas, innovacién y compras.
Asi mismo, se crean tres unidades de negocio por proceso
tecnolégico / producto (acero, extrusidon y grandes
didmetros y fittings), dos regionales (Asia y EE.UU.) y una

CELESTINO DANIS CELESTINO DANIS
STEEL EXTRUSION
MANAGING DIRECTOR ~ MANAGING DIRECTOR

UBOS Y ACC

ANTON AZLOR
SALES & MKT CORPORATE DIRECTOR

DIR. COMERCIAL CORPORATIVO

GUILLERMO RUIZ-LONGARTE

FINANCE CORPORATE DIRECTOR
DIR. FINANCIERO (

MANUEL SARABIA
PEOPLE CORPORATE DIRECTOR

DIR. DE PERSONAS CORPORATIVO

DIEGO HERRERO

INNOVATION CORPORATE DIRECTOR
DIR. DE INNOVACION CORPORATIVO

JUAN IGNACIO ROSCALES
PURCHASING CORPORATE DIRECTOR

DIR. DE COMPRAS CORPORATIVO
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IKER AZKARGORTA AJAY SAMBRANI
BIG PIPES & FITTINGS ASIA USA

MANAGING DIRECTOR
DIR. GENERAL ACERO DIR. GENERAL EXTRUSION DIR. GENERA

también la ratificacion de los nombramientos de D.
Antonio Gonzélez-Adalid Garcia-Zardoya como consejero
independiente y Dfia. Isabel Lopez Pafios como consejera
dominical, asi como la aprobacién de los nombramientos
de D. Ivan Martén Uliarte y D. Jorge Sendagorta Gomendio
como consejeros independientes.

divisién que incorpora nuevos servicios y aplicaciones
(Tubacex Advanced Solutions).

Adicionalmente y para mejorar el posicionamiento
competitivo de TUBACEX en el nuevo tipo de proyectos
complejos a los que estd accediendo, se han potenciado
dos unidades transversales que agrupan el know - how
tecnolégico del Grupo.

JESUS ESMORIS

CEO
CONSEJERO DELEGADO

JAVIER LORENZO MANUEL SARABIA
TX ADVANCED SOLUTIONS

MANAGING DIRECTOR
DIR. GENERAL

MANAGING DIRECTOR MANAGING DIRECTOR
NDES  DIR. GENERAL ASIA DIR. GENERAL USA

TUBACEX

GROUP

6



|
et Z
« 5 TUBACEX en bolsa

. ., 4,0
Evolucién de la accion
ENE 18 - JUN 18
Durante el primer semestre del afio, el precio de la accion de 35
TUBACEX ha sufrido una correcciéon del 15,1%. La accion
cerro el mes de junio en 2,845 euros, 10 que supone una 30 g1’?152/2017
capitalizacion bursatil de 378,3 millones de euros frente a
los 445,5 millones de euros de 2017. 2,84
Por lo que se refiere a la liquidez del valor, el nimero de 25 sojoerzone
acciones negociadas entre enero y junio de 2018 ha
ascendido a 46,9 millones de titulos con una contratacién 20
efectiva de 155,2 millones de euros. 31 31 28 37 30 37 30

1217 01/18 02/18 03/18 04/18 05/18 06/18

Accionariado
30.06.2018
11,0% José M® Aristrain

Durante el primer semestre del afo, sélo se ha producido
el cambio mencionado el trimestre anterior relativo al
aumento de participacion del EDM, del 3,1% al 5,1%.

5,1% EDM Gestion
5,1% Azvalor Asset Management

Sin embargo, con posterioridad al cierre del semestre y 4,9% Ecofin Limited

0,
fecha 4 de julio, azValor comunicé a la CNMV el aumento 67,4% ‘
R o o Otros 3,2% lizani EPSV
de su participacion significativa del 3,0% al 5,1%.
3,0% Torre Rioja-Madrid, SA.
Por tanto, segun consta en la CNMV, la estructura de 2,4% Autocartera
accionistas de TUBACEX a 13 de julio de 2018 es la
siguiente:

Fuente: CNMV
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- 6 Magnitudes financieras

Balance de situacién consolidado

MILL. €

Activos intangibles
Activos materiales
Inmovilizado financiero
Activos no corrientes
Existencias

Clientes

Otros deudores

Otro activo circulante
Instrumentos financieros derivados
Caja y equivalentes
Activos Corrientes

TOTALACTIVO

Patrimonio Neto Sociedad Dominante
Intereses Minoritarios

Patrimonio Neto

Deuda financiera largo plazo
Instrumentos financieros derivados
Provisiones y otros

Pasivos no corrientes

Deuda financiera corto plazo
Instrumentos financieros derivados
Acreedores comerciales

Otros pasivos corrientes

Pasivos corrientes

TOTAL PASIVO
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30/06/2018 31/12/2017 % variacion
50,0 51,9 -3,7%
266,1 2724 -2,3%
75,3 77,5 -2,8%
3914 401,8 -2,6%
260,3 248.,6 47%
121,6 75,5 61,1%
17,7 18,9 -6,1%
8,1 6,2 30,9%
0,3 0,3 0,0%
143,4 1549 -7,4%
551,5 504,3 9,3%
942,8 906,2 4,0%
263,3 2572 2,3%
255 24.6 3,7%
288,8 281,8 2,5%
119,7 79,7 50,2%
0,4 1,9 -78,2%
36,2 38,0 -4,6%
156,4 119,7 30,7%
263,6 328,7 -19.8%
6,6 51 28,9%
175,6 131,0 34,1%
51,9 39,8 30,3%
497.,7 504,7 -1,4%
942,8 906,2 4,0%
TUBACEX
GROUP 8




Cuenta de pérdidas y ganancias consolidada

MILL. €

152018 152017 % variacién 2T 2018 2T 2017 % variacion
Ventas 360,6 2414 49.4% 1921 110,1 74,5%
Variacién de existencias (5,3) 29.8 n.s. (8,9) 17,6 n.s.
Otros ingresos 3,3 4.2 -21,2% 1,0 2,8 -63,4%
Coste de aprovisionamientos (187,1) (139,0) 34,6% (96,6) (68,4) 41,3%
Gastos de personal (69,1) (63,9) 8,2% (35,4) (31,5) 12,7%
Otros gastos de explotacién (66,8) (54,9) 21,7% (32,4) (26,2) 23,8%
EBITDA 35,6 17,6 102,4% 19,8 4,6 335,2%
Margen EBITDA 9,9% 7,3% 10,3% 4.1%
Amortizacién (19,3) (16,8) 15,2% (10,0) (8,4) 20,1%
EBIT 16,3 0,8 n.s. 9.8 (3,8) n.s.
Margen EBIT 4,5% 0,3% 51% neg.
Resultado Financiero (7,0)* (3,0 n.s. (3,7) (1,3) 192,5%
Diferencias tipo de cambio (0,1) 0,1 n.s. 0,2 0,2 12,7%
Beneficio Antes de Impuestos 9.2 (2,0) n.s. 6,3 4,9) n.s.
Margen Benefic. Antes de Impuestos 2,5% neg. 3,3% neg.
Impuesto de Sociedades (1,7) 2,5 n.s. (1,2) 3.3 n.s.
Beneficio Neto Consolidado 7,5 04 n.s. 51 (1,6) n.s.
Intereses minoritarios (0,8) 1.4 n.s. 0,8) 0,7 n.s.
Beneficio Atribuible Soc. Dominante 6,7 1,9 n.s. 43 (0,9) n.s.
Margen Neto 1,9% 0,8% 2,3% neg.

n.s.: No significativo
neg.: Negativo

* El gasto financiero financiero a junio de 2018 incluye 1,8 millones de euros correspondientes a la formalizacion de garantias y la estructuracion bancaria de proyectos
plurianuales de producto premium.

WWW.TUBACEX.COM
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