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1T 2026 | Resumen ejecutivo

= En el 1T 2026, las ventas se sittan en 154,2M€, un -15,4% frente al mismo periodo de 2025, reflejando un
menor nivel de actividad en un entorno de visibilidad reducida.

= [a evoluciéon del trimestre sigue reflejando el efecto de una incertidumbre comercial de alcance global,

desencadenada por las medidas arancelarias de EE.UU., que contintan retrasando y condicionando decisiones VENTAS
de compra e inversion. 154,2 M€
= Ademas, el conflicto en Oriente Medio ha elevado la inestabilidad geopolitica y ha reforzado la cautela del
mercado en determinados proyectos internacionales. EBITDA
= En particular, el mes de marzo estuvo marcado por interrupciones de produccién en Abu Dabi y disrupciones 20,0 M€
en la cadena de suministro, afectando al ritmo de actividad del trimestre.
= En este contexto, Tubacex mantuvo un enfoque de disciplina operativa, situando el EBITDA en 20,0 €M vy Margen EBITDA
preservando un margen EBITDA del 13,0%, un nivel razonable dadas las circunstancias del trimestre. 13,0%

= |a Compania mantiene como prioridades la proteccion de la rentabilidad, |a gestion del capital circulante y |a
mejora de la conversion en caja, lo que ha permitido generar 6M€ de caja en el trimestre y situar la deuda
financiera neta en 338,8M<€ al cierre de marzo.

DFN / EBITDA*
3,6x

= E| posicionamiento en soluciones de alto valor anadido y la diversificacién industrial y geografica refuerzan
el potencial de Tubacex a medio vy largo plazo, en un contexto donde la seguridad energética gana relevancia y

los precios de la energia se mantienen estructuralmente altos. BENEFICIO NETO

1,3 M€
= La Compania mantiene una visién prudente para el 2T 2026, ante la continuidad del conflicto en Oriente

Medio y de un entorno comercial todavia inestable, que seguirdn condicionando la evolucion de los resultados.

DISCIPLINA OPERATIVA Y GENERACION DE CAJA EN UN ENTORNO DE MENOR VISIBILIDAD Y MAYOR INCERTIDUMBRE
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*Calculado sobre el EBITDA de los Ultimos 12 meses antes de los ajustes voluntarios de cierre de 2025
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MAGNITUDES FINANCIERAS

Capital Circulante 323,9
% ventas 45,0%

Deuda Financiera Neta 3448
(x EBITDA) 3,3x

(Mill.€)

182,3
30,9
EBITDA 17.0%

19,0

EBIT

_ 10,4%
Beneficio Antes de Impuestos y 11,2
Minoritarios 6,1%

7,9

B ficio Net ’
4,3%

N =

Calculado sobre el EBITDA de los Ultimos 12 meses antes de los ajustes voluntarios de cierre de 2025
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154,2 -15,4% 1934 -20,3%
20,0 -35,4% 21,1 -5,4%
13,0% 10,9%

7,4 -61,2% 7,8 -6,0%
4,8% 4,1%

1,8 -84,3% 0,2 n.s.
1,1% 0,1%

1,3 -84,0% (0,8) n.s.
0,8% neg.

“bicas | Marze | v

3392

49.1% 153
338.8

3,6x2) 6.0

Las magnitudes del tltimo trimestre de 2025 se presentan antes de los ajustes voluntarios de cierre realizados al cierre de dicho ejercicio. En 2026 no se han registrado ajustes de esa naturaleza.

TUBACEX

GROUP



PRINCIPALES CIFRAS DE LA CUENTA DE RESULTADOS

VENTAS
Mill.€

182,3 - Lea

I 154,2 | I 154,2
172025 172026  4T2025 1T 2026
EBITDA
Mill.€ ‘

30,9 211 20,0

1T 2025 1T 2026 | 4T 2025 1T 2026
—e— Mg EBITDA
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Ventas

= Las ventas alcanzan 154,2M€, un -15,4% respecto al 1T 2025 y un -20,3% con respecto al trimestre

inmediatamente anterior

La evolucion de la facturacion en el trimestre refleja, entre otros factores, la menor entrada de pedidos
registrada en 2025, en un entorno de tension comercial global desencadenado por los aranceles de
EE.UU.

Este menor nivel de pedidos en ejercicios anteriores ha tenido un efecto arrastre sobre la actividad vy la
facturacion del 1T 2026.

Adicionalmente, el mes de marzo estuvo afectado por interrupciones de produccién en Abu Dabi vy por
disrupciones en la cadena de suministro, con impacto directo en con impacto no solo en la actividad y
facturacion en el emirato, sino también en otras unidades del Grupo.

EBITDA

EI EBITDA se situa en 20,0M€, frente a 30,9M€ en el 1T 2025 vy en linea con el Ultimo trimestre de 2025.
La evolucion de la rentabilidad recoge el impacto del menor nivel de actividad y facturacion del trimestre.

No obstante, el margen EBITDA alcanza el 13,0%, un nivel destacable dadas las circunstancias del
trimestre.

En este entorno, la disciplina operativa, junto con el posicionamiento en soluciones de alto valor
anadido vy la diversificacion industrial y geografica, sigue mitigando el impacto del menor nivel de
actividad.
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PRINCIPALES CIFRAS DEL BALANCE: DEUDA FINANCIERA NETA

Capital Circulante

Capital Circulante
Mill.€ = £l capital circulante se sitia en 339,2M€ a cierre de marzo, frente a 323,92 €M en diciembre de 2025.

339,2
3239 = Este aumento responde principalmente al impacto de las disrupciones operativas y logisticas en Abu Dabi, tras
el inicio del conflicto en Oriente Medio.

= En particular, parte de las existencias en transito hacia Abu Dabi tuvieron que ser desviadas vy, a cierre del
trimestre, todavia no habian llegado a destino, afectando temporalmente al nivel de capital circulante.

= Asimismo, las interrupciones de produccion en la planta de Abu Dabi han retrasado parcialmente la
normalizacion prevista del circulante.

= Aun con este impacto temporal, la deuda financiera neta responde integramente al capital circulante vy, a cierre
de marzo, éste la supera, situando la deuda estructural en terreno negativo.

= Conviene recordar que el contrato take-or-pay de ADNOC (1.000M$) garantiza la facturacién y el cobro del
material hoy afectado temporalmente por disrupciones logisticas.

Deuda Financiera Neta = La Compafia mantiene el foco en la normalizacién progresiva del capital circulante a medida que se estabilicen

Dic. 25 Marz. 26

itz la operativa y los flujos logisticos.
3448 338,8 Movimientos de Caja
= E| capex del periodo asciende a 11M€, manteniendo la disciplina de inversion en un entorno de mercado vy
operativo mas exigente.
Solidez Financiera
Dic. 25 Marz. 26

. Patrimonio Neto/ .
DFNVEBTIDA Efectivoy 217Me€ Solvencia Activos Totales DFN (Caja) (0,4 M€)
disponible 33% Estructural

SOLIDA POSICION DE LIQUIDEZ Y SOLVENCIA, REFORZADA POR LA GENERACION DE CAJA POSITIVA Y EL CONTROL DEL CAPEX

msmem——— RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 5 *Calculado sin tener en cuenta los ajustes contables de 2025 TUBACEX
1) DFN - Capital Circulante GROUP




DESGLOSE DE VENTAS | Por sector y geografia

= Enel 1T 2026, el mix de ventas mantiene un elevado peso de los negocios estratégicos y de mayor valor anadido, con E&P de Oil&Gas como
principal contribuidor (contribucién conjunta de 46,2%).

= El trimestre refleja una base de ventas diversificada por sectores, que aporta mayor equilibrio al perfil de negocio y refuerza la resiliencia del
Grupo en un entorno de mercado mas volatil.

= Por geografia, Asia & Middle East concentra el 41,0% de las ventas del trimestre, consoliddndose como la principal region del Grupo, mientras
que Europa (29,0%) y América (27,0%) mantienen una contribucién equilibrada, reforzando la diversificacion geografica del Grupo.

= La exposicion a Oriente Medio sigue siendo estratégica para Tubacex, si bien el actual contexto geopolitico introduce una menor visibilidad
en el corto plazo sobre el ritmo de ejecucion de algunos proyectos.

Desglose de ventas por sector Desglose de ventas por mercado

Otros
12,8%

Africa

Aero E&P Gas

América
Asia & ME

Industrial

E&P Oil

PowerGen Europa
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CARTERA DE PEDIDOS

CARTERA ACTUAL 1.202M€W

Desglose de Cartera

A cierre del periodo, la cartera de pedidos se situa
en 1.202M€.

Por composicion, la cartera muestra un peso
mayoritario de E&P Gas (78,6%) y continla
concentrada en productos y aplicaciones de alto

valor anadido. E&P Gas
78,6%

De cara a los proximos trimestres, la Compadia Otros 2,5% 7
mantiene un pipeline sélido de oportunidades, Aero 2,1%

especialmente en mercados estratégicos, si bien el PowerGen 2,5%

actual contexto comercial y geopolitico esta Industry 3,5%
incrementando  la  incertidumbre en los E&P Oil 10,8%
calendarios de adjudicacion y ejecucion.

PIPELINE ROBUSTO DE OPORTUNIDADES, AUNQUE CON INCERTIDUMBRE EN LOS PLAZOS DE ADJUDICACION

N RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 7

1) Incluye el mega contrato de ADNOC para extraccion de gas




ACTIVIDAD COMERCIAL| Principales tendencias

El 1T 2026 estuvo marcado por un entorno de mercado exigente, con elevada incertidumbre geopolitica, menor visibilidad

comercial y una evolucion desigual por segmentos.

Negocios mas resilientes Areas bajo presion

o » Entorno exigente en H&l y Process Industry.
=  Mayor resiliencia en SURF, Aeroespacial y Defensa, asi como

en determinados nichos como Fertilizers. = Mayor presion en Hidrogeno y Electrolizadores, ante el

B N . retraso de decisiones de inversion y el menor ritmo de
= Evolucion positiva en  segmentos selectivos de Power conversion.

Generation, especialmente en nuclear y biomasa. o o o .
= Retrasos en adjudicacién vy visibilidad limitada en determinados

= Se mantiene una soélida base de oportunidades en segmentos procesos comerciales.
estratégicos, si bien el calendario de materializacién sigue

siendo incierto. » La tensién geopolitica en Oriente Medio anade incertidumbre

sobre ejecucion y cadenas de suministro.

De cara al 2T, mantenemos un tono prudente: la evolucion seguira dependiendo de una mayor estabilidad geopolitica, de la reactivacion de
decisiones de inversion y de la normalizacién progresiva de las cadenas de suministro.

— RS TADOS 1T 2026 / PAG. 8 TUBACEX
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ACTIVIDAD COMERCIAL| Evolucién por sector

. i
l% E&P (GAS & OIL) =——8 INDUSTRY

= OCTG: mercado afectado por la inestabilidad en Oriente Medio. A pesar de las
disrupciones puntuales registradas en marzo, Tubacex mantuvo en términos
generales la actividad productiva en Abu Dabi y el suministro a ADNOC,
mientras sigue avanzando con Petrobras. = Se observan mejores sefales en hornos y en la actividad de mantenimiento de

refinerias con una recuperacion mas visible de cara al segundo semestre.

= Process Industry: mercado de mid y downstream todavia débil, afectado por la
incertidumbre geopolitica y el retraso de decisiones de CAPEX.

= SUREF: actividad sdlida, con oportunidades adicionales vy cartera superior a 18

meses. El mercado subsea mantiene buenos fundamentales, aunque con riesgo - : . .
’ d & = Fertilizers: segmento con mejor comportamiento relativo, apoyado por una

de retrasos puntuales, especialmente en Asia y Africa.

Drilling: buen comportamiento en EE. UU., Noruega y Guyana, compensado en
parte por la debilidad en Oriente Medio. La demanda sigue siendo resiliente.

demanda sdlida y una cartera activa de proyectos, aunque con plazos de FID
mas largos (aunque la volatilidad a corto plazo ha aumentado debido a las
tensiones geopoliticas v a las fluctuaciones en los precios de la energia).

@ AERO

= Aerospace & Defence: evolucion en linea con lo previsto, en un mercado cada
vez mas orientado a programas de largo plazo. América sigue siendo la region
clave.

POWER GEN

= Avances selectivos en Power Generation, con actividad en power thermal y en
determinados proyectos nucleares.

0

\\4 OTROS MERCADOS = Destaca el primer pedido del Grupo para tubo de caldera de recuperacion en
una central de gas, ademéas de pedidos en biomasa / waste-to-energy en

= Hydraulic & Instrumentation: mercado todavia débil, aunque con cierta .

estabilizacion. Los proyectos energéticos muestran mayor resiliencia, mientras
que la demanda industrial y el canal de distribucion continGan débiles.

= Low Carbon: CCUS mantiene actividad comercial y avance de oportunidades,
especialmente en EE. UU., aunque con visibilidad todavia limitada. Hidrogeno y
electrolizadores continGan débiles, afectados por retrasos de inversion y menor
demanda.
m— RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 9

= En nuclear, se mantuvo la actividad con EDF tanto en Francia, a través de
GNMS para mantenimiento, como en Reino Unido con suministros para la
nueva central de Hinkley Point C, ademéas de ventas a distribuidores
americanos.

TUBACEX
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PRINCIPALES INDICADORES ESG

[ Indicador Ud. —— 2019~ 1T 2026 ——— Objetivo2030
R MEIENTE Intensidad energéticalt) QAAWBW 2,85 1,54 2,13
1 ENERGIAY . Ton COL
. . )
. CLIMA Intensidad de emisiones ¥ Scope 1y 2 VAB 0,70 0,24 0,28
% Energia renovable fmti;; 0% 33,2% 40%
ECONOMIA o ~ % total
CIRCULAR Reciclaje de residuos eenerado 60.5% 83,8% 95%
CADENA DE
\S’Q'S-;DENIB gﬁaﬁ\,ﬁé'l'[ég % proveedores evaluados con criterios ESG % 0% 92,7% 99%
DIVERSIDAD Brecha salarial por género Ratio 11,5% 5,1% 10,1%
DESARROLLO Horas de formacion por empleado loras 13,7 21,6 15
PERSONAL /FTE
Evolucién Tasa de frecuencia accidentes con baja 585169 100 41,2 25
SEGURIDAD Y
SALUD ) 5
H ase
Indice de gravedad 5019 100 51,6 25
*2020y 2021 no se consideran anos representativos por la pandemia de Covid-19 y la huelga en varias unidades de negocio
(1) Intensidad de las unidades del Grupo ponderado por consumo
(2) Intensidad de las unidades del Grupo ponderado por emisiones (alcance 1y 2)
VAB: Valor afadido bruto (miles €)
———— RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 10 TUBACEX
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Evolucion bursatil | La accidon de Tubacex en 2026

Evolucion de la cotizacion de Tubacex 1T 2026 (€/accion)

Max: 3,62€
3,8 -
3,6
3.4
3,2
3,0
2,8
2,6
2,4
O o) g 2
: ; 5 g
™ IS o -

21-mar.

Min: 2,775€

= A corto plazo, la cotizacion recoge el deterioro de visibilidad. A medio y largo plazo, el
potencial sigue apoyado en la calidad de la cartera, en las fortalezas estructurales del Grupo y

en el esperado rebote de la demanda cuando mejore el contexto.

Datos clave

# acciones 126.549.251
€/accién (31.03.26) 2,83€
Market Cap. (M€) 358,1M€
2,775€
Mil | ’
in anua (30 mar.)
3 3,62€
Max anual (13 ene))
% evolucion -15,1%
Precio medio
objetivo? 4,63€
Potenc!al de , 63.6%
revalorizacion

LA COTIZACION REFLEJA UN ENTORNO DE MENOR VISIBILIDAD OPERATIVA Y MAYOR INCERTIDUMBRE GEOPOLITICA

e RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 11

Fuente: Bolsas y Mercados

1)  Precio medio objetivo a 31 de marzo segun el consenso del mercado

2)  Con respecto al cierre de mercado del 31 de marzo

TUBACEX
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ENTORNO DE MERCADO

Entorno mas débil vy volatil,
marcado por la tension comercial
global tras los aranceles de EE.UU.
y por el conflicto en Oriente
Medio.

RENTABILIDAD

EBITDA de 20,0M€ y margen
EBITDA del 13,0%, en un nivel
razonable dadas las circunstancias
del trimestre.

ABU DABI

Impacto directo del conflicto en
Abu Dabi, con interrupciones
operativas, disrupciones logisticas
y efecto temporal en facturacion y
capital circulante.

=

CAJA

Generacion de caja positiva de
6ME€ en el trimestre, pese al
impacto temporal en capital
circulante y a un capex de 11ME€.

Resumen 1T 2026 | Disciplina operativa y foco en caja en un entorno exigente

Y

CARTERAY PIPELINE

Cartera de 1.202M<€ v pipeline
robusto en productos estratégicos
y de alto valor anadido, aunque
con mavyor incertidumbre en los
plazos de adjudicacion.

é’
~—

PRUDENCIA

Vision prudente para el 2T, ante |a
continuidad del conflicto en
Oriente Medio, la incertidumbre
arancelaria en EE.UU. v la limitada
visibilidad del mercado.

——— RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 12
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2026: Outlook

= EI 2T 2026 seguird marcado por un entorno de fuerte inestabilidad comercial y geopolitica.

Entorno de = La continuidad del conflicto en Oriente Medio seguird afectando tanto al contexto global como a la operativa en Abu Dabi.
mercado

= La tensiéon comercial global, originada por la politica arancelaria de EE.UU., sigue condicionando la visibilidad comercial a
corto plazo.

= Tubacex mantiene una cartera sélida y un pipeline robusto en negocios estratégicos y de alto valor anadido.

clave de resiliencia.

Fortalezas = Mas alla de la incertidumbre actual, la seguridad energética sigue siendo un vector estructural de inversion para los
principales mercados en los que opera Tubacex.

= La disciplina operativa refuerza la capacidad del Grupo para proteger rentabilidad y sostener la generacion de caja en un
entorno mas exigente.

= La diversificacion industrial y geografica, junto con el foco en soluciones de mayor valor anadido, sigue siendo una palanca

= Restablecer la normalidad operativa en Abu Dabi v estabilizar los flujos logisticos.
Prioridades = Priorizar la protecciéon de margenes v la seleccién de proyectos de mayor valor afiadido.

= Reforzar la conversién en caja y la normalizacion del capital circulante.

ENTORNO EXIGENTE EN EL CORTO PLAZO, CON FORTALEZAS ESTRUCTURALES INTACTAS A MEDIO Y LARGO PLAZO

— RESJ| TADOS 1T 2026 / PAG. 13 TUBACEX
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CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS CONSOLIDADA

(Mill. €) 1T 2025 1T 2026 4T 2025

Ventas 1823 154,2 -15,4% 193,4 -20,3%
Variacion de existencias 17,4 13,6 -22.0% (28,3) -148,0%
Otros ingresos 13,6 11,6 -14,2% 7.5 55,2%
Costes de aprovisionamientos (83,7) (66,3) -20,8% (52,4) 26,6%
Gasto de personal (46,8) (42,2) -9.8% (48,8) -13,5%
Otros gastos de explotacion (51,8) (50,9) -1,8% (50,3) 1,1%
EBITDA 30,9 20,0 -35,4% 211 -5,4%
Margen EBITDA 17,0% 13,0% 10,9%

Amortizacion (11,9) (12,6) 55% (13,3) -5,1%
EBIT 19,0 74 -61,2% 7,8 -6,0%
Margen EBIT 10,4% 4.8% 4.1%

Resultado financiero y DTC (7.,8) (5,6) -28,3% (11,3) -50,3%
Beneficios antes de impuestos 11,2 1,8 -84,3% 0,2 n.s.
Margen de beneficio antes de impuestos 6,1% 1,1% 0,1%

Impuesto de Sociedades (1,7) (1,0) -38,1% 3,6 -128,0%
Intereses minoritarios (1,6) 0,5 4,7) -111,5%
Beneficio Atribuible Sociedad Dominante 7,9 1,3 -84,0% (0,8) n.s.
Margen Neto 4,3% 0,8% -0,4%

1. Las magnitudes del dltimo trimestre de 2025 se presentan antes de los ajustes voluntarios de cierre realizados al cierre de dicho ejercicio. En 2026 no se han registrado ajustes de esa naturaleza
n.s.: no significativo
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DETALLE DE BALANCE CONSOLIDADO

(Mill €) 31/12/25 31/03/26 %var.
Activos intangibles 114,7 113,6 -1,0%
Activos materiales 3211 3249 1,2%
Inmovilizado financiero 117,0 97,7 -16,4%
Activos no corrientes 552,8 536,2 -3,0%
Existencias 396,1 4129 42%
Clientes 73,8 80,6 9,2%
Otros deudores 32,4 28,2 -12,9%
Otro activo circulante 2,5 52 110,8%
Instrumentos financieros derivados 2,7 1,3 -53,4%
Caja y equivalentes 156,8 158,0 -0,8%
Activos Corrientes 664,2 686,1 3,3%
TOTAL ACTIVO 1.217,0 1.222,4 0,4%

e RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 16

(Mill.€) 31/12/25 31/03/26 %var.
Patrimonio Neto Sociedad Dominante 2923 2941 0,6%
Intereses Minoritarios 101,8 104.,8 3,0%
Patrimonio Neto 394,1 398,9 1,2%
Deuda financiera largo plazo 175,8 2295 30,6%
Instrumentos financieros derivados 0,2 02 -2,5%
Provisiones y otros 103,8 89,0 -14.2%
Pasivos no corrientes 279,8 318,7 13,9%
Deuda financiera corto plazo 325,8 2673 -18,0%
Instrumentos financieros derivados 2.3 3,1 33,2%
Acreedores comerciales 146,1 1543 5,6%
Otros pasivos corrientes 69,0 80,1 16,0%
Pasivos corrientes 543,2 504,7 -7,1%
TOTAL PASIVO 1.217,0 1.2224 0,4%
TUBACEX

GROUP



MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO |

TUBACEX presenta sus resultados de acuerdo con la normativa contable generalmente aceptada (NIIF). Adicionalmente el presente informe
proporciona otras medidas financieras no reguladas en las NIIF, denominadas Medidas Alternativas de Rendimiento (en inglés, Alternative
Performance Measures, APM) que son utilizadas por la direcciéon para evaluar el rendimiento de la Companfia. A continuacién, se detalla la
definicion, reconciliacion y explicacion de las principales medidas alternativas de rendimiento utilizadas en el presente informe:

EBIT (Earnings Before Interests Tubacex presenta el célculo del EBIT en su cuenta de Pérdidas y Ganancias como el resultado de explotacion antes de intereses e impuestos.
and Taxes)
EBITDA (Earnings Before Tubacex presenta el célculo del EBITDA en su cuenta de Pérdidas y Ganancias como la diferencia entre el importe neto de la cifra de negocios y

los gastos de explotacion excluyendo la dotacién a la amortizacion del inmovilizado, asi como los deterioros sobre activos no corrientes y

Interests, Taxes, Depreciations ‘ © . .
resultados por enajenaciéon de activos no corrientes

and Amortizations):

EBITDA = EBIT + Amortizaciones + Provisiones

El EBITDA proporciona un anélisis de los resultados operativos del Grupo antes del pago de intereses e impuestos y se utiliza de forma
generalizada como métrica de evaluacion entre analistas, inversores, agencias de calificacion y otro tipo de accionistas. Ademas, supone
una primera aproximacion a la caja generada por las actividades de explotacién. De hecho, Tubacex utiliza el EBITDA como punto de
partida para el calculo del flujo de caja.

Tubacex presenta el célculo del margen EBITDA como el cociente entre el EBITDA vy la cifra de ventas. El margen EBITDA proporciona
informacion sobre la rentabilidad de la empresa en términos de sus procesos operativos.

MARGEN EBITDA

MARGEN EBIT Tubacex presenta el calculo del margen EBIT como el cociente entre el EBIT vy la cifra de ventas.

MARGEN NETO Tubacex presenta el calculo del margen Neto como el cociente entre el Beneficio Neto vy la cifra de ventas.

MARGEN DE BENEFICIO ANTES Tubacex presenta el calculo de Beneficio Antes de Impuestos como el cociente entre el Beneficio Antes de Impuestos vy la cifra de ventas.
DE IMPUESTOS

——— RESULTADOS 1T 2026 / PAG. 17 TUBAC(Z;E%



MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO I

Tubacex presenta el célculo de la Deuda Financiera Neta como la diferencia entre la deuda financiera bruta y el saldo del efectivo y equivalentes

DEUDA FINANCIERA NETA junto con el saldo de inversiones financieras temporales en el activo del balance. I.Dara. dicho célculo, se entiende como Deuda Financiera Bruta la
suma de la deuda con entidades de crédito a corto plazo y a largo plazo vy las obligaciones y otros valores negociables del pasivo del Balance. La
Deuda Financiera Neta proporciona una primera aproximacion a la posicion de endeudamiento de la Compania y a la solvencia vy liquidez de la
misma, al poner en relacion el efectivo y equivalentes con la deuda del pasivo. A partir de la Deuda Financiera Neta, se calculan métricas utilizadas
comunmente tales como el ratio de endeudamiento Deuda Financiera Neta / EBITDA, indicador ampliamente utilizado en los mercados de
capitales para comparar distintas empresas y calculado como el cociente entre la Deuda Financiera Neta y el EBITDA.

CAPITAL CIRCULANTE Tubacex presenta el célculo del Capital Circulante como la suma de la partida de existencias y de clientes del balance menos la partida de
acreedores comerciales.

CAPITAL CIRCULANTE SOBRE

VENTAS Tubacex presenta el calculo del Capital Circulante sobre ventas como el cociente entre el Capital Circulante vy la cifra de ventas.

DEUDA FINANCIERA NETA Tubacex presenta la Deuda Financiera Neta Estructural como la diferencia entre Deuda Financiera Neta menos el Capital Circulante. Proporciona

ESTRUCTURAL una vision de la deuda estructural de la compafiia ya que dada la estrategia de fabricacion mayoritariamente contra pedido el Capital Circulante se
encuentra vendido.
LIQUIDEZ Tubacex presenta el célculo de la posicion de liquidez como la suma de la partida de Balance de Caja y Equivalentes vy las lineas de crédito y
préstamos autorizadas pero no dispuestas.
GENERACION DE CAJA Tubacex presenta el calculo generacién de caja como la reduccion de la Deuda Financiera Neta entre un perfodo vy el siguiente.
BOOK-TO-BILL Tubacex calcula el ratio Book-to-Bill como la relacién entre la entrada de pedidos del periodo y la cifra de facturacién del mismo periodo. El

resultado de este cociente proporciona informacion sobre la fortaleza de la demanda.
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